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飘香的茶叶、营养的土蜂蜜、富硒的五谷杂粮、长
江边高山上产的甜橙、土法腌制的腊肉和香肠，琳琅
满目的商品让来参加武汉市——恩施州、宜昌五峰、
秭归、兴山县农产品产销对接会的市民们应接不暇。

市供销社作为城市供销社，在脱贫攻坚中始终坚
持为农、务农、姓农，立足城乡统筹发展，近三年累计
投入超 10 亿元资金推进实施社有企业壮大工程，积
极培育和支持冷链物流、现代农业、黄鹤楼茶业、农村
电商、合投基金等社有企业做大做强，进一步加快企
业转型升级、提升社有经济发展质量，增强服务“三农”
综合实力。国家骨干冷链物流基地项目落户山绿农产
品冷链物流园、农村电商公司获湖北省脱贫攻坚先进
集体荣誉称号。以山绿农产品集团为代表的一批社有

企业成为市供销社行业扶贫的重要力量。
市供销社发挥系统联合合作优势，积极动员系统

力量，组织贫困地区供销合作社举办农产品对接会、
项目合作推进会，帮助提升当地农产品知名度，破解
农产品销售难题，助推农民增收和产业发展。今年 5
月，市供销社组织恩施州和宜昌市农产品产销对接
会，活动现场，230家来自这些地方的企业推介了当地
的优质农产品，现场签订合作协议金额达 2亿元。据
统计，供销电商平台累计上线恩施州和宜昌市两地农
产品品类近300个，实现销售额3000余万元。

下一步，市供销社将充分发挥扎根农村的组织优
势，着力强化销售渠道、仓储物流和信息技术三大服
务功能，突出品牌营销、渠道拓展、信息化管理和供应

链建设，不断推动行业扶贫落地落实，努力实现巩固脱
贫攻坚成果同乡村振兴有效衔接。

全国供销合作社统筹推进巩固拓展脱贫攻坚成果
同乡村振兴有效衔接现场会即将在汉召开。市供销社
将以此次大会为契机，把巩固脱贫攻坚成果纳入市供
销社“十四五”发展规划，与乡村振兴、供销社改革发展
有效衔接。按照中央提出的“四个不摘”要求，结合供
销合作社自身优势精准施策，在项目扶贫、电商扶贫、
行业扶贫等方面继续加大力度，打造和推广有市场、有
品牌、有效益的特色产品和产业，通过资源对接、平台
对接、消费对接，搭建政府、企业与农户之间的桥梁纽
带，切实做好巩固拓展脱贫攻坚成果同乡村振兴有效
衔接各项工作。

武汉市供销合作社（以下简称“市

供销社”）成立于1952年，是市委市政

府领导下的为农服务合作经济组织，

主要履行市政府赋予的现代为农服务

（包括优质化肥储备）、再生资源管理、

社有资产经营与监管等职能。党的十

八大以来，全市供销社系统以强烈的

为民情怀和使命担当，在脱贫攻坚战

役中结合行业特点和系统优势，以党

建引领为抓手，以项目扶贫、电商扶

贫、行业扶贫为举措，努力做到“六个

倾斜”，即农业社会化服务项目向贫困

地区倾斜、发展合作经济组织向贫困

地区倾斜、农村经营服务网络建设向

贫困地区倾斜、农产品批发市场建设

及其流通服务向贫困地区倾斜、特色

产业扶持项目向贫困地区倾斜、发展

农村电子商务和惠农金融服务向贫困

地区倾斜，在助力脱贫攻坚、服务乡村

振兴中不断贡献“供销力量”。
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党建引领 村社共建形成示范效应
2018 年，市供销社与市委组织部联合开展“党建

引领 村社共建”工作，在全市按照有一个服务功能齐
全的三农服务中心、有一个覆盖全面的电商服务站、
有一个农民广泛参与的专业合作社、有一个产业特色
鲜明的发展项目和有一支懂经营善管理的人才队伍
的“五有”标准建设示范村，初步实现供销社基层组织
建设在村、各项服务延伸到户，开辟脱贫攻坚、强村富
民新途径。

市供销社整合村“两委”政治引领优势和自身经
营服务优势，依托党员群众服务中心，在试点村以农

村致富带头人、能人为重点，通过政策支持、资金扶
持、技能培训等多种渠道，支持和帮助其开展致富创
业，形成示范带头效用。蔡甸区万顺农产品专业合作
社就是在村社共建中实现技术创新，建设专门生产线
开展豆丝精细加工，生产出的“金碾王”品牌绿豆、黄
豆、荞麦、莲藕等系列豆丝，上架中百超市、盒马鲜生
等线上线下平台，年销售额逾 3500 万元，有效促进了
当地大米、黄豆、绿豆、莲藕等农产品加工转化增值。
除了蔡甸区的豆丝，新洲的莲蓬、黄陂的土鸡蛋、江夏
的法泗大米、汉南的甜玉米和麒麟西瓜等一大批武汉

本地特色农产品通过细化标准、升级包装、擦亮品牌、
全程冷链、广扩渠道等营销举措，成功上线网销平台，
顺畅进入机关、院校、社区和超市。农产品的畅销带动
周边贫困户一起脱贫增收。

今年，市供销社继续与市委组织部深化“村社共建”
行动，2025年底有望实现符合条件的村党组织领办专业
合作社、乡村振兴服务站全覆盖，进一步将党的组织资
源、组织优势、组织活力转化为乡村发展资源、发展优
势、发展活力，持续巩固基层组织、壮大集体经济、强化
乡村治理、凝聚发展合力，助推武汉乡村全面振兴。

眼下，如果去往黄陂区木兰云雾山脚下的李家集
街刘家砦村，将看到一幅农田插秧忙的劳作景象，插秧
机轰鸣，播撒下一排排绿色秧苗。这里是市供销社旗下
的武汉木兰云雾山生态观光园所在地，在此出产的“武
供优选”品牌大米销往全国，让农户的钱袋子鼓起来。

依托项目巩固脱贫攻坚成果，是市供销社近年来
一直在践行的理念。武汉木兰云雾山生态观光园项目
共流转土地 1500 余亩，带动周边土地 3000 亩，主要建
设甜蜜果园、药食花园、开心菜园和特色稻园等。项目
首期特色稻园共收割稻谷 100 余万斤，加工“武供优
选”大米 50 余万斤。同时，约 100 亩的桔橙果园及约

70 亩的猕猴桃园已完成了棚架建设。“武供优选”大
米、瓜果、土鸡蛋、菜籽油等15种产品纳入扶贫产品目
录，实现销售收入 500 余万元。项目除流转土地为当
地农户带来固定收入外，还通过雇佣农户开展农作物
种植、租用农户自有农机具开展田间作业、与家庭农场
合作育苗、“农产品销售+果园采摘”等促进当地农户
增收。据统计，仅刘家砦村流转土地的农户，近两年来
每户增加收入近万元。

坐落在江夏区安山镇武汉国家农业科技园内的新
泰砖茶加工产业园是市供销社旗下另一项目扶贫的代
表。新泰砖茶加工产业园总投资约1.5亿元，总建筑面

积 2.6万平方米，主要产品为“黄鹤楼”品牌的“汉口青
砖”茶。2019 年开建，规划建设集砖茶科研、初制、精
制加工、仓储物流、电子商务、茶艺茶道展示、培训论坛
交流、乡村旅游于一体的“一带一路”开放型茶产业观
光园区。市供销社还在黄陂蔡榨流转400亩土地开发
茶文化产业园，目前已进行第一批茶苗种植，可为新泰
砖茶加工产业园提供本地茶叶原料。新泰砖茶加工产
业园全面建成后年产砖茶 3000 余吨、年产值过亿元，
可带动3万亩茶叶种植和数千户农户增收。

市供销社一批致力于行业扶贫的典范项目，为脱
贫攻坚持续造血、输血护航。

电商扶贫 产销对接让手机变新农具
2021年春天，蔡甸区侏儒山街镇宁堡村贫困户李

桂元多养了一窝鸭子。“有了电商的帮扶，我的鸭子不
仅卖得出去，价格也卖得好，现在我不仅是要脱贫，还
要致富。”李桂元说。

为助力脱贫攻坚，解决农产品销售难题，市供销社
2017年8月成立武汉农村电子商务有限公司，建设农村电
子商务平台，对接全国供销总社“供销e家”、淘宝、京东等
全国平台和湖北省供销社“裕农通”电商平台，将贫困边远
地区的特色农产品“卖全国”、村民日用消费品“买全国”。

李桂元是村里脱贫“老大难”，患心脏病多年，其爱
人患有精神方面的疾病，家中十分困难。他养殖的豚
鸭一直找不到销售渠道。农村电商公司详细了解了其
豚鸭的养殖技术、成熟过程、食用价值、市场行情等情

况后，制定了订单式销售方案，提前在电商平台进行销
售宣传、买家通过手机提前下预订单确定购买。按照
网络平台商品销售的要求，农村电商公司还及时联系
疫苗站工作人员，为豚鸭注射疫苗，确保商品质量安
全。不到一个月时间，他养的豚鸭全部以远高于当地
集市售价的价格卖出，年收入超过2万元，成功脱贫。

新洲凤凰镇毛冲村莲蓬种植户程喜林由于信息不
对等，对市场需求不了解，很多时候埋头种莲蓬却卖不
出好价钱，每年面对种植的 150 余亩莲蓬一筹莫展。
农村电商公司第一时间联系程喜林，制定莲蓬销售方
案。指导当地农户分级包装，采取冷藏配送的方式，将
莲蓬销往上海、北京等地，不仅帮助程喜林解决了莲蓬
销售难题，还优先安排村里的其他贫困户帮忙采摘，让

乡亲们在家门口实现再就业，带动当地10多户农户实
现“触网”销售。

农村电商公司还与华中师范大学信息管理学院开
展战略合作，共建电商扶贫人才培训和孵化基地。两
年多时间，来自各新城区的种养农户、电商从业者等共
2万多人次接受了农村电商创业就业培训。手机成了
新农具，农村掀起了学习电商的热潮，电商扶贫带来的
致富路让更多贫困户尝到了甜头。

目前，全市共建立1个市级和4个区级电商营运中
心、5 家城区街道（社区）O2O 电商体验店和 551 家村
级电商服务站点。古法红糖、土鸡蛋、蜂蜜、无花果干
等一批武汉优质农产品从无人识到卖全国，极大地帮
助了村民脱贫增收。

行业带动 聚焦主责主业服务乡村振兴

项目助推 变被动输血为主动造血

武汉供销不忘为农服务初心

助力脱贫攻坚和乡村振兴

毛冲村莲子经由农村电商公司销往全国各地。

市供销社办公大楼。

山绿集团成为市供销社行业扶贫的重要力量。

武汉木兰云雾山生态观光园水稻种植基地，机械收割忙。

依托党群服务中心，示范村形成致富带头效应。
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